
E N  P R O D U K T  A V  D E E P B A Y  D I G I T A L



Vet ni vad offertarbetet innebär för hantverkarna?



Tar i snitt 3h att göra en 
offert

500kr/h --> 1500kr/offert

Vinner i snitt 1/3 av 
offererade arbeten
Varje vunnet jobb måste 
belastas med 4500kr för 
offertarbete
Snittbadrum ger intäkt på 
100 000kr och 10% vinst

Offertarbetet sänker marginalen på 
en affär med 40-50%

LEVERANTÖRENS PROBLEM



Tillgänglighet
Svårt att få tag på hantverkare

Får ej 3D-ritning
Som slutkund får jag inte se hur 
badrummet kommer se ut

Lång process för slutkund
Från kontakt till offert

KONSUMENTENS PROBLEM



Affärsidé

Effektivisera offert- och planeringsprocessen 
med digitala verktyg och förenkla för människor 
att köpa badrum



 Ritning i 3D

 Komplett pris

 Offert direkt



Kundnytta

Entreprenören

Tidsbesparande
Fler affärer
Service till slutkund

Konsument

Enkelt
Tillgängligt
Komplett pris



Marknad i Sverige
Enligt GVK (Golvbranchens Våtrumskontroll)

• Ca 40 000 badrum renoveras 
årligen i Sverige

• Ca 10 000 badrum nyproduktion 
årligen i Sverige

Ca 2700 golv och 
plattsättningsbolag i Sverige

2. 750st GVK & GBR 
auktoriserade bolag med mer 

än 5 anställda

1. Golvkedjans 46 
medlemsbolag



Klickbar version klar

Testad mot både kund och 
konsument

Påbörjat byggandet av 
produkt i januari
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